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GROSS REVENUE
$ 897,000

EBITDA
$ 430,000

BUSINESS TYPE
Educacional/Escolar

COUNTRY
Reino Unido

BUSINESS ID
L#20261024

Escola de inglês credenciada pelo British Council com
30 anos de existência

Um provedor de ensino de inglês (ELT) estabelecido há muito tempo e altamente
conceituado, localizado em uma cidade histórica no leste da Inglaterra, perto de uma
cidade universitária de prestígio. Com mais de 30 anos de história operacional e
credenciamento do British Council, a empresa se beneficia de sólidas relações com
agentes internacionais, demanda consistente de alunos e um modelo comprovado de
geração de caixa.

Principais destaques

Desempenho financeiro atraente: faturamento de £ 1,53 milhão com lucro
operacional de £ 430 mil (margem de mais de 28%) e lucro bruto de £ 897 mil
(margem de 58,5%), demonstrando forte lucratividade e eficiência operacional.
Forte posição de caixa: £ 487 mil em dinheiro no banco, apoiando a estabilidade
financeira e as iniciativas de crescimento futuro.
Ação única no mercado: O único fornecedor de ELT em sua cidade, oferecendo
uma clara vantagem competitiva, sem concorrência direta local.
Rede global estabelecida: mais de 200 agentes internacionais com um alto
índice de reservas repetidas; os alunos geralmente pagam antecipadamente, o
que sustenta uma forte dinâmica de capital de giro.
Operação pronta para uso: Equipe de gerenciamento experiente no local com
envolvimento mínimo do proprietário, garantindo transição suave e
escalabilidade.
Crescimento do segmento jovem: Forte impulso nos programas para Crianças e
Jovens Aprendizes, um dos principais impulsionadores do crescimento futuro.
Sinergias de custo imediatas: economia anual de £135k-£200k disponível para
um novo proprietário por meio da otimização dos custos relacionados ao
proprietário.

Oportunidades de crescimento

Expansão do Programa Erasmus (2027): Lançamento de cursos de treinamento
de professores com potencial para gerar £50 mil no primeiro ano.
Cursos de integração de alunos: O aumento da participação de 9% para 20%
poderia proporcionar c. £175 mil de receita adicional com requisitos mínimos de
infraestrutura.
Vantagens da acomodação: Expansão da rede de famílias anfitriãs apoiada por
novos desenvolvimentos habitacionais locais; baixo capex (~£10k).
Marketing e eventos: O aumento da participação em workshops e conferências
poderia gerar 1.000 semanas adicionais de estudantes por ano (receita de
aproximadamente 700 mil libras) com investimento limitado (aproximadamente
15 mil libras por ano).
Fluxos de receita auxiliares: Oportunidades de vendas adicionais de alta
margem, incluindo atividades, excursões e programas sociais.
Estratégia de preços: Aumentos contínuos da taxa anual (~8%) poderiam gerar
uma receita incremental de mais de £100 mil nos próximos três anos.
Expansão da capacidade: O possível aluguel de instalações próximas poderia
aumentar a capacidade em até 100 alunos por semana (até 5.000 semanas
adicionais de alunos / receita de cerca de £3 milhões).
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Investimento em residência estudantil: Investimento anual modesto (~£30 mil)
para melhorar a oferta de acomodações e garantir reservas repetidas de
grupos.
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